
 
 

Usercentrics sichert 17 Millionen Euro Series B-Finanzierung und               
expandiert in die USA 
ɉ  
München, 17. Dezember 2020 ​ȹ Das Münchner RegTechȹUnternehmen Usercentricsȡ        ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
SaaSȹAnbieter einer der führenden ɋConsent Management Plattformen ȳCMPȴɋȡ sichert sichɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
1ǭ Millionen Euro frisches KapitalȦ Lead Investor der Series BȹFinanzierungsrunde ist derɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
USȹamerikanische VentureȹCapital Fund ɀɋFull In PartnersɋɁȦ Auch die Bestandsinvestorenɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Alstin Capitalȡ Reimann Investors und Cavalry Ventures beteiligen sich erneutȦɉɉ
ɉ
Mit der SoftwareȹLösung von Usercentricsȡ können Unternehmen und Webseitenbetreiberɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
die Einwilligungen ȳenglȦ Consentȴ ihrer Besucher technisch einholenȡ verwalten und für denɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Fall einer Prüfung dokumentierenȦ Das ist wichtigȡ da die Nutzereinwilligung gemäß derɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
EUȹweit gültigen DatenschutzȹGrundverordnung ȳDSGVOȴ in den meisten Fällen dieɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Rechtsgrundlage für den Einsatz von Webtechnologien zu Marketingȹ und Werbezweckenɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
istȦɉɉ
ɉ
ɀDie MarketingȹStrategie datenschutzkonform zu gestaltenȡ stellt viele Unternehmen vorɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
eine große HerausforderungȦ Denn AI und Machine Learning Modelle benötigen granulareɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Datenȡ welche wiederum die Einwilligung des Nutzers voraussetzenȦ Diese muss granularȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
wissentlich informiertȡ vorab eingeholt und dokumentiert werdenȦ Unser Unternehmenɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
verarbeitet momentan über eine Milliarde Einwilligungen pro Tag für viele führendeɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Enterprise UnternehmenȦ Wir sind fest davon überzeugtȡ mit dem frischen Kapital und derɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
strategischen Unterstützung durch unsere Investoren Weltmarktführer im Bereich Consentɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
und Preference Management zu werdenɁȡ kommentiert ɋMischa Rürup, CEO und Gründerɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ          
von Usercentrics ​die neue Finanzierungsrundeɋ. 
ɉ
Frische Kapitalspritze für die Expansion und die globale Wachstumsstrategie 
ɉ
Innerhalb der letzten 12 Monate hat Usercentrics seinen Umsatz vervierfacht undɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
beschäftigt nun knapp 100 Mitarbeiterȡ davon über 50 EntwicklerȦ Dank einer fokussiertenɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Expansionsstrategie unter der Leitung von ɋChief Revenue Officer Jürgen Weichert​ȡ derɉ ɉ ɉ ɉ ɉ         ɉ ɉ
201ǯ von Google zu Usercentrics kamȡ zählt das Unternehmen heute uȦaȦ Unternehmen wieɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Daimler Globalȡ Porsche und Zalando zu seinen KundenȦɉ
ɉ
ȩMit der DSGVO ȳGDPRȴ haben wir in Europa einen Exportschlager geschaffenȡ der nunɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
weltweit Nachahmer findetȦ Daher gilt auch der Anspruch von Usercentricsȡ Europasɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Exporthit im Bereich Consent Management in der ganzen Welt zu seinȦɂȡ so ɋLukasɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ  
Bennemann, Partner bei Alstin Capital​Ȧɉɉ

https://usercentrics.com/de/
https://fullinpartners.com/


 
 

 

Dr. Ulrich Bergmoser, Managing Director von Reimann Investors ​kommentiertɋ: ​ɀDas                  ɉ
Unternehmen hat auf eindrucksvolle Art die Skalierungsfähigkeit seiner Consentɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Management Platform in Europa unter Beweis gestelltȦ Dank seiner strategischenɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Herangehensweise glauben wirȡ dass Usercentrics einer der wenigen europäischen Playerɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
sein kannȡ der den wichtigen USȹMarkt für sich gewinnen wirdȦ Wir freuen unsȡ dasɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Unternehmen bei diesem Meilenstein zu begleitenȦɁɉ

ɀDer bisherige Wachstumskurs von Usercentrics zeigtȡ was möglich istȡ wenn ein erfahrenesɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Teamȡ ProductȹMarketȹFit und herausragende operative Arbeit zusammenkommenȦ Mit demɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Beitritt des USȹInvestors ɀFull In PartnersɁ hat das Team von Usercentrics nun einen Partnerɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
mit einem hervorragendem internationalen Netzwerk an seiner Seiteȡ der die Expansion imɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
neuen Zielmarkt zu einem Heimspiel machtɁȡ so ɋStefan Walter, Managing Partner beiɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ          
Cavalry Ventures. 

Nächstes Ziel: US-Expansionɉ

Mit Unterstützung des USȹamerikanischen Venture CapitalȹInvestors ɀFull In PartnersɁ wirdɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Usercentrics im nächsten Schritt verstärkt den USȹamerikanischen Markt ins Visier nehmenɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
und bietet bereits jetzt eine Lösung für das kalifornische Datenschutzgesetz CCPAȦ ȩIn denɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
USA ist Datenschutz die Sache der einzelnen Bundesstaatenȡ was die Umsetzungɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
wesentlich komplexer macht als in EuropaȦ Wir glaubenȡ dass die flexible und anpassbareɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Lösung von Usercentrics genau das istȡ was auf dem USȹMarkt benötigt wirdȡ und freuenɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
uns auf die Zusammenarbeitȩȡ kommentiert Elodie Dupuy, Gründerin und Managingɉ ɉ ɉ ɉ            
Director bei „Full In Partners“. 
ɉ
Die Einwilligung des Nutzers rückt zunehmend in den Fokus 
ɉ
Ohne professionelles Consent Management werden datengetriebene Geschäftsmodelle inɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Zukunft nicht mehr funktionierenȦ Ein Trendȡ der sich durch die aktuelle Rechtsprechung desɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Bundesgerichtshofs und Europäischen Gerichtshofs zuletzt deutlich verstärkt hatȦɉɉ
ɉ
Die Einwilligungsrate wird für Unternehmen zur neuen Marketing KPIȦ Je nutzerfreundlicherɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
die Privatsphärepräferenzen der Webseitenȹ und AppȹBesucher abgefragt werden könnenȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
desto höher die AkzeptanzȦ Die Lösung von Usercentrics ermöglicht es Unternehmenȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
einfach und gesetzeskonform Daten in hoher Qualität zu erheben und auf deren Grundlageɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
weiterhin gezielt Marketing zu betreibenȦ 
 
 



 
Über Usercentrics 
Das Münchner TechȹUnternehmen Usercentrics ist Marktführer im Bereich Consent Managementɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Platform ȳCMPȴȦ Die SaaSȹLösung von Usercentrics ermöglicht Unternehmen die Erhebungȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Verwaltung und Dokumentation von Nutzer Einwilligungen auf allen digitalen Kanälen wie Websitesɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
oder Apps ȹ und das bei hohen OptȹinȹRatenȦ So kann die Einhaltung aktueller und zukünftigerɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
internationaler Datenschutzvorschriften wie der DSGVOȡ ePrivacyȹVO und CCPA gewährleistet undɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
mit der Marketingȹ und Datenstrategie in Einklang gebracht werdenȦɉ
Seit seiner Gründung Ende 201ǭ durch Mischa Rürup ist das Unternehmen stark gewachsen undɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
zählt zahlreiche namhafte EnterpriseȹKunden wie Commerzbankȡ Munich REȡ TȹMobile oderɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
TelefonicaȦ Weitere Informationen finden Sie unter ɋwwwȦusercentricsȦcomɋȦɉ
ɉ
Über Full In Partners 
Full In Partners ist ein neuerȡ von Frauen geführter WachstumskapitalȹFonds mit Sitz in New Yorkȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
der von Elodie Dupuyȡ Jess Davis und Eric Tonkyn gegründet wurdeȦ Die Firma konzentriert sichɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
daraufȡ GrowthȹStageȹInvestitionen durch den Einsatz proprietärerȡ datengesteuerter Technologieɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
und eines neukonzipierten Mehrwertprogramms für Unternehmerȡ in eine moderne Ära zu befördernȦɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Um mehr über Full In zu erfahrenȡ besuchen Sie bitteȠ ɋwwwȦfullinpartnersȦcomɋȦɉɉ
ɉ
Über Alstin Capital 
ALSTIN Capital ȳɋwwwȦalstincapitalȦdeɋȴȡ ist ein unabhängigerȡ langfristig orientierter Ventureɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
CapitalȹFonds mit Sitz in MünchenȦ Im Investitionsfokus von ALSTIN Capital liegen innovativeȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
dynamisch wachsende Unternehmenȡ die erfolgreich in Märkten wie FinanzdienstleistungȬFinTechȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
VersicherungswesenȬInsurTechȡ Cyber Security und Industrie 4Ȧ0 agierenȦ In Ergänzung zurɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
signifikanten Unternehmensfinanzierung unterstützt ALSTIN Capital seine Portfoliofirmen bei demɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Aufbau von professionellem und skalierbaren B2B VertriebȦɉ
ɉ
Über Reimann Investors 
Reimann Investors ȳɋwwwȦreimannȹinvestorsȦcomɋȴ ist die Unternehmensgruppe und das Family Officeɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
von Mitgliedern der Unternehmerfamilie Reimannȡ die sich Ende der 1ǯǯ0erȹJahre von ihrerɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Beteiligung am früheren Familienunternehmen getrennt hattenȦ Anlageschwerpunkte von Reimannɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Investors sind hochliquide Kapitalmarktinvestitionen und Direktbeteiligungen an stark wachsendenɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Digitalunternehmen aus den Bereichen Consumer Commerceȡ FinTech und SaaSȦɉ
ɉ
Über Cavalry Ventures 
Cavalry Ventures ist einer der führenden europäischen Frühphasenfonds mit dem Fokus aufɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
PreȹSeedȹ und SeedȹPhasen mit Sitz in BerlinȦ Mit der 2020 gestarteten zweiten Fondsgenerationɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
verwaltet Cavalry Ventures ein Volumen in Höhe von 100 Millionen EuroȦɉɉ
Cavalry Ventures wurde 2016 von Rouven Dresselhausȡ Claude Ritterȡ Stefan Walterȡ Markusɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Fuhrmannȡ Marcel Hollerbach sowie Dominik Matyka gegründetȦ Neben der Expertise der Partnerɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
steht den PortfolioȹUnternehmen ein Sektorȹübergreifendesȡ globales und exklusives Netzwerk ausɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
über 1Ǯ0 AngelȹInvestorȠinnenȡ UnternehmerȠinnenȡ WissenschaftlerȠinnenȡ WirtschaftsexpertȠinnenȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
JuristȠinnenɉɉ
ɉ

https://usercentrics.com/
https://fullinpartners.com/
https://www.alstincapital.de/
http://www.reimann-investors.com/


 
uȦvȦmȦȡ die ihre beratende und operative Unterstützung in Bereichen wie Strategieȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
Organisationsaufbauȡ Produktentwicklungȡ Salesȡ internationale Expansionȡ Recruiting und Marketingɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
bereitstellenȦɉ
Das Portfolio beinhaltet über 30 Unternehmenȡ darunter Investments wie McMaklerȡ REKKIȡɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ ɉ
PlanRadar sowie FortoȦ Mehr InformationenȠ ɋwwwȦcavalryȦvcɋȦɉɉ
ɉ
ɉ
Pressekontakt:​ ​Marion Weberȡ prʀusercentricsȦcomɉ
ɉ
ɉ
ɉ
ɉ
ɉ ɉ

http://www.cavalry.vc/

